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Strasbourg / 30% de croissance, boom a I'export

Aquatique Show ouvre des
chantiers jusqu’a 'Oural

Concepteur et prestataire de spectacles dans le monde entier, la société strashourgeoise Aquatique Show accumule aujourd’hui les contrats
dans les pays de I'ancien bloc soviétique en tant qu’aménageur urbain de fontaines animées et interactives.

W «Le premier trimestre 2008
sera trés chaud». Au rythme
ot Dominique Formhals, le
PDG, et son bras droit Jean
Kohler engrangent les com-
mandes depuis quelques
mois, les équipes d'Aguatique
Show, 24 personnes, ont du
pain sur la planche: deux
grosses installations en Géor-
gdie, une en Afrique du Sud et
le renouvellement de tout le
dispositif de fontaines de jets
d’eau de la célébre villa Roth-
schild a Saint-Jean-Cap-Fer-
rat. «Cette année, nous avons
réalisé deux trés importantes
installations, I'une au Turk-
ménistan, 'autre en Arménie,

Pique-nique
géant a
Furdenheim

Aprés une pause d'un an,
I'entreprise strasbourgeoise
Aguatiqgue Show fera, en
aolit prochain, ‘son grand
retour festif & Furdenheim.
Mais plus de ' spectacle -
géant qui soit la réplique de
ce qui se fait & Dubal ou &
Las Vegas. Non, I'équipe de
Dominique Formhals et de
Jean Kohler réfléchit ac-
tuellement a I'organisation
d'un  pigue-nique géant,
comme il en existe outre-
Manche, autour d'un or-
chestre philharmonigue. Du
grand spectacle tout de
méme qui devrait drainer
plusieurs milliers de festi-
valiers, avec en prime des
jets et des écrans d'eau a
couper le souffle...

&

Les nuits d'été 2007 de Moscou étalent griffées Aguatique Show. (Document remis)

pour 2,4 millions d’euros», in-
digue le PDG.
«Historiguement, dit-il. les
capitales des pays de I'ancien
bloc communiste étaient bien
pourvues en matiére de fontai-
nes publiques. Mais depuis 15
ans, tout était d I'abandoms.
Or les réalisations en 2005 et
2006 d'Aquatique Show aux
centres-villes de Thbilissi et
d'ailleurs ont suscité un ap-

pel dair. «Plutdt que de tout
arracher, de détruire leur pa-
trimoine, nous encourageons
nos clients a réhabiliter les

installations, a les convertir

aux nouvelles technologies et
G y associer des possibilités
d'animation et de spectacles
sonores et lumineux»,
Marginale dans le passg,
cette activité d'aménageur re-

présente aujourd’hui 70%
d'un chiffre d'affaires qui au-
ra atteint certe année les 11,5
millions d'euros, soit 30 % de
plus gu'en 2006, avec tou-
jours une marge nette de l'or-
dre de 20%. «On a parfols
l'impression que nos clients
Jouent une partie de monopoly
planétaire, chacun veut pré-
senter a ses voisins, d ses invi-
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tés, la meilleure et la plus belle
image possible», commente
Jean Kohler. Avec les pays
d’Europe de I'Est, ancienne-
ment sous le joug soviétique,
I'entreprise  strasbourgeoise
réalise a présent le tiers de
son activité.

Mais cela n'empéche pas
Aquatique Show de multiplier
les spectacles dans le monde
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entier: deux par soirée du-
rant les mois d'été 2007 a
Moscou (380000 euros de
chiffre d'affaires), un specta-
cle unigue avec des écrans
d'eau et six semaines de ré-
pétition pour la fére nationale
de Singapour au mois d'aoft
(700000 euros), les festivités
de [lanniversaire d'Elton
John...

«Les marchés d'exportation
représentent plus de 90%
de notre activité»

Dés le mois de mars, la so-
Ciété alsacienne va démarrer
le chantier de ce qui sera le
plus grand théatre d'eau en
Europe. au Puy du Fou (2
millions d'euros). Er a Shan-
ghai, elle est entrée en nédo-
ciation finale pour le marché
de I'Exposition universelle de
2010.

L'enjeu? Une affaire de 7
millions d’euros. «Sans les
marchés d'exportation, nous
n’existerions pas, ils représen-
tent désormais plus de 90 %
de notre activité», constate le
dirigeant, lui qui vient d'étre
nommé conseiller du com-
merce extérieur de ['Alsace.
Une mission gqui [‘honore:
«Compte tenu de notre expé-
rience sur les grands marchés
mondiaux, ceux notamment
du Moyen-Orient depuis quin-
ze ans, et surtout de notre
carnet d'adresses, j'espére
bien pouvoir entrainer dans
natre sillage des PME alsacien-
nes. Vous savez, lache-t-il,
'expartation est moins diffici-
le qu'il n’y parait. Pourvu
gu’on ait un bon produit».

Christian Lienhardt
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